EN SELGERS
NYTTARS-
FORSETTER

FOKUSOMRADER 2025

JANUAR

Finpusse og ¢ve inn den perfekte
salgspitchen.

FEBRUAR

Ta kontakt med flere kunder enn
normalt, hver dag!

MARS

Be om nye leads - hver dag.

APRIL

Ha ekstra fokus pa mersalg denne
maneden.

MAI

Leer mer om kroppssprak. Qv foran
speilet.

JUNI

Les en bok, eller ta et kurs som vil heve
din standard som selger.




